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作者：蒋晖，网名：久久

我的网站：http://bbs.seo265.com/

公司：南京利为汇信息技术有限公司

地址：南京市新街口国贸大厦 13楼

我的 QQ号：57414921，每天我都会在 QQ 空间分享自己的故事

http://bbs.seo265.com/
http://shop.liweihui.com/external/seoreg/reg.jsp?belong=013-345984284
http://shop.liweihui.com/external/seoreg/reg.jsp?belong=013-345984284


点击查看蒋晖的视频，并下载我的前几本电子书

点击查看蒋晖的视频，并下载我的前几本电子书 2

序言

今年我每个月都写一本电子书，是对于我的项目、我的思想的一些总结。

前七册：

《互联网创业月赚 1万教程》：阐述了我对行业及行业人物的总结。

《久久互联网被动财富学》：被动收入是网络创业最神奇的特征。

《2010最强大网络赚钱项目》：SEO 相关的项目是最好的网络赚钱项目。

《我发现了网络赚钱的秘密》：学员成功案例的首次分享。

《要网络赚钱就要做网络商人》：网络赚钱需要的不是技术，而是商人思维。

《网络赚钱流量不再为王》：定向流量是网络赚钱的方向。

《网络赚钱成功必修课》：讲述了网络赚钱的最基础知识——网站、流量、产品。

现在是 8月份，本月电子书：《久久分享他的创业故事》

从 8个月前开始，我开始把我在网上赚钱的方法教给别人。

8个月以来，我们让很多人看到了意外与奇迹，很多人，包括我们的学员，同行，

合作伙伴，当然，也有不少质疑我的人，都在谈论我。很多人说希望更多的了解

我，所以对于我第 8本电子书的主题，就来分享一下自己的经历、情况、想法吧！

在有了这个主题后，我跟我身边的人交流过，问了他们最想了解我的一些问题。

所以，我把这些问题都给记录了下来。也有一些，是我自己想分享的一些个人经

验。也许这本电子书，很多是跟网络赚钱的技术是无关的，只是我个人的一些介

绍。但我也认为，我在我的经历中总结的这些想法和一些失败的教训，希望对大

家的成长——尤其是一些年轻朋友有帮助。
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大学前总结的最影响我的观念

最影响我的观念，是我在大学前形成的，这个观念的来源，主要是我源于我的转

学经历。

我从小因为家庭的一些原因，都在不断转学，我算了一下，我从小转学（转班）

过 12次。基本上每一次转学，我都是从差的学校往好的学校转，从最初的乡下

小学，转到县里小学，再转到城郊小学，再转到城郊初中，城里初中，重点高中，

大学。

至今为止，在任何班级我几乎没有当过前 5名，就算前 10名也很少，所以我觉

得自己的智商不太好。一般的情况下我总是在一个班级中的 10-15名之间，几乎

没有变过。在高二前，我也一直认为：我能考进前 10名就是我的潜力的上限了。

我的水平就是这样。也从来没有觉得这个观念错过。

但是在我高二时，我发现了一件事情，凭我当时在泰州中学高二的成绩，虽然仍

然班里 10多位，但是我发现那些初中跟我学习比我好的同学很多都不如我了，

而小学的那些同学，有我学习好的也就一两个。所以我在想：他们很多都是我曾

经敬佩的对象，学习的榜样，为何当时我没有机会胜过他们？ 直到高中我到了

更好的学习环境后，就超过了他们？

于是，我悟出了两件事情：

1、环境决定了人的成长。

当我一次又一次的往更好的环境中发展，刚进去时，我一般都是 20几名，但是

很快，我便变成了第 10名。即便在后来的重点高中，进班时我是倒数第二位，

但花了两年的努力，我仍然可以做到 10名左右——超过了很多曾经觉得永远无
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法超越的对手。

2、人的潜力会超越自己的想象。

当进入一个新的环境时，我的目标都是成为前 10，基本上一直都做到了，但是

每次我就此觉得到头了，从来不去想自己能够再有突破，直到换了更好的环境，

我发现我就能超越曾经——结论就是那不是智商的原因，而是我在为自己设限！

当悟出这两个道理的时候是高三已经结束，当时我给自己定了两条原则：

1、要始终挤进最优秀的人的圈子，跟优秀的人在一起很快你就能变得更优秀；

2、相信自己的潜力，相信自己可超越自己超越身边的人。

这两条原则深深影响了我后来的路，后面你可以看到这两点如何一步一步影响我

的！

上大学前做的最后的准备

当我悟清那两个原则后，留给我的时间已经不多了——离高考不到一年。所以最

后考上的大学是不让我满意的。我当然非常相信我有条件可以做最卓越的人！所

以从此以后，我一分钟不能懈怠，而要把前面掉的路赶上。

在高三一毕业，我立马就给自己定了这几个一定要学成的目标：

1、学会五笔打字：

因为我觉得以后用电脑应该会比较多，所以学会打五笔后，应该会省下未来很多

的时间。这个选择现在看来是多么的正确。像我现在每个月写电子书，经常还要
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写那么多的教程，如果不是用五笔打字，那么速度是非常受影响的了。

2、学好英语

在我上大学前，我是不知道上大学是学到什么东西的。我的身边一个大学生都没

有。但我知道大学里是要学英语的。所以我就把英语练好了。在大学前的暑假，

我背掉了 5000个全新的英语单词。所以在大学里，我几乎没有学英语，但是仍

然过了四六级。如果有需要，我准备把我当时总结出来的背英语单词的方法分享

到我的论坛中。

那个暑假，我过得很充实、很疯狂……或是说从高中毕业后，我就给自己设立一

个又一个目标，因为我就相信自己的潜力一定可以达成！正是这种对目标、对自

己的自信，所以后来就一直在不断着突破自己进步着。

我的大学的故事

我的大学很小，是一所二本院校，南京审计学院。

大一留给我印象最深的第一件事情，是我在一次全校英语统一考试中，得了全校

第一名，当时满分 100分，我得了 89分。其实我的英语底子并达不到这么好，

之所以考这么高，就是因为那份考卷上难就难在大量的生词——一般的高中毕业

生看到这份考卷就是天书！而我之前花了两个月已经背完了六级的单词词库了，

所以那次的考虑意外拿了第一。我再次相信了我之前的话：相信自己，就能做到

你不敢想象的梦想。自己的一个暑假的努力并没有白废。

然而这次的成功带给了我很多的虚荣，开始了我“长达一年的自我盲目”，认为

别人都不如我，总觉得自己应该比别人高一个等级……事实证明：自负是失败的

开始。
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这种自负的态度直到大一最后，发生了几件事情才让我彻底地再次地反省。当我

的初恋女友因为我的自负而离开，当我在全班的选举中再次的惨败，当我的朋友

一个一个离开的时候……我知道了，原来我是那么的失败，也是那么的脆弱与懦

弱。而这之前我竟都没有感觉到……

大二开始，我彻底变了，大一时每天混学习，大二后每天做人际。

大二的一开始，我在网上认识了我的一位贵人，他是一位做安利的大哥。他的本

职是南京一家大公司的副总经理，拥有非常的职场经验。

因为我当时意识到，我要成为一个强者，就要挤起强者的圈子中。所以我认为我

很有幸认识这位大哥！我觉得认识了他，把我带进了优秀的人的圈子（当时主要

在安利的圈子中），这点是对我很有价值的。那之后我开始认识很多社会上的人，

明白了很多商业上的事，明白了人与人之间的沟通技巧。

同时，在接下去的一年半的安利的环境中，我掌握了一项后来影响我很大的能力：

演讲与口才。让我可以在百人的环境中自由的讲话。

大一的时候，我就像个小孩子，大二的时候，我觉得我长大了至少 5岁。以前很

单纯，很自我，大二的时候，懂得了人性的细微想法，可以跟别人很好地去沟通。

这时候，曾经的一些朋友们回到了我的身边。我感受到了自己身上真正有了力量。

大三的时候，因为大二一年的积累（主要是我的心态变得越来越好，想问题也越

来越成熟，能力也变得越来越强），我做了校学生会的重要学生干部。

那时候，我努力表现自己，努力帮助别人，不为曾经我最看重的名利，我发现我

洒脱了。朋友们都喜欢跟我交往，每个人跟我聊天都很轻松。越来越多的身边人

愿意对我倾诉，愿意把责任交给我承担——要知道，我以前常常对别人倾诉的。
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大三的时候，我得到了两项荣誉让我激动过，一个是学校的征文比赛的全校一等

奖。因为我在高中的时候我的作文是全班倒数第五，为了锻炼自己的文采，我大

学里累计看了几百本书，累计写了 100万字的日记。所以得到那个非常意外的奖，

我觉得是对我写作努力的认可；另一个是学校办的一个求职比赛，我拿了第一名，

那是我第一次在“台上”出风头，非常过瘾。那也是我第一次在公众面前展现自

己的能力，所以印象挺深刻的。其实现在想想，那些真是些小荣誉，但一个人最

无法忘记的，是自己从 0到 1的成功过程。

那时候，已经在很多人眼里，我是一个天生能言善辩、天生会人际交往的人。而

且在学校里也小有名气。殊不知，一年前的我，对几十人说话都发抖、被身边很

多人排斥呢。

以上就是我的大学。是一段从一个失败者，为了证明自己，一步步慢慢爬起来的

经历。

创业的动机

大四的时候，我在原来的环境中认为自己已经做到了优秀，所以就没了努力的目

标。我那时候就一直想为自己找个有挑战的目标。

直到有一天，我见到了一个女生，这个女生，到目前为止，我都觉得她很完美：

美丽、大方、有气质。我见到她第一眼，我就给我的几个兄弟打了电话，说我要

最快赚到 1000万，然后追求到她。大家都认为我在开玩笑，可事实上我真的去

创业了。

虽然我是因为她冲动地创业了，但是本质上我觉得还是我想为自己找个疯狂的想

法去挑战一下自己，她只是正好充当了我冲动的导火线……
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可惜，她在我追到她之前就结婚了，呵呵——其实就是没追到。

从摆摊到第一次创业失败

为了能够创业，我先从摆摊去学习如何做生意，因为我觉得做任何事情都从小做

起，慢慢积累经验才能做大。摆了一个多月，我就在学校门口开了一个小铺子，

就是在我们南京审计学院浦口校区侧门口，现在我开的那个铺子的地点已经被拆

了。

直到 2007年初我想到一个项目——类似于分众传媒，分众传媒是一家广告公司，

他在 2003年起步，通过把广告播放器放在电梯口，别人等电梯的时间就会看广

告。分众传媒是把这些视频广告机放到了电梯口，我则想把这些广告机放到校园

内。当时我提出这个想法的时候，很多人都感觉很好。

首先我先跟一个当时刚认识的朋友合伙了，凑了 20多万，我出了 3万。结果这

个项目，很快我们全亏了。我当时还是很看好这个项目，得出的失败原因是：

1、合伙人能力不行；

2、资金不够！

当时我实在太自负了。一点也不觉得是自己或是项目的问题。其实现在我就知道

这个项目之所以失败的原因了，因为，20所校园的广告视频模式，并不能让广

告主确定这是一个成功的广告模式。也因为我们当时没有太多的考虑到运营成

本，视频规模不大、销售能力不强，都是当时失败的原因。
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得到 300300300300万的投资做大项目

说来也真的是太巧了！当时那个项目快失败的时候，另一个社会上的朋友跟我说：

我这边有一家集团公司正想在南京投资文化传媒方面的项目，你有兴趣的话，可

以跟这边负责人聊一下。

当时的我，因为还是认为那是个很好的设想，所以拥有很大的激情。于是跟那家

公司的负责人谈了，那是昆山的一家房地产公司——昆山星海企业集团，我分享

了我对这个项目的看好和前景（我把原来的校园思路拓展成商圈思路，在商圈里

布下视频）。

过了几天，他回去汇报了星海集团董事会，都觉得不错。我幸运地拿到了投资并

迅速组建了团队，那是 2007年 5月 8日。我的这家公司的名字叫做：江苏圣辉

文化传媒有限公司，网站：http://www.sevee.cn/，百度搜索“南京广告公司”是

排在第一位的。

当时为什么这个项目那么快获得投资呢？因为在我想出这个项目后，我看到杭州

有一家公司也正在运作了一个类似的项目！他们拿到的风险投资是软银（阿里巴

巴、雅虎投资者。董事长是亚洲首富孙正义）和鼎晖（蒙牛投资者）给的！达到

1000万美金（后来我们证实这个数据远远夸大）。

可能有的人认为我在吹牛，可以去搜索：共合网。看看当年的故事是否如此。那

是 2007年，看看当时科技界的新闻。我们当时的公司网站：

http://www.sevee.cn/old/，为了纪念当时的项目，我把以前的网站数据都保留了下

来。就是做的和共合网一样的项目。

别人投了 1000万美金！我们投个 100万人民币（后来实际我们投入了 300万）

试试看！这就是投资人当年的想法。有的人说，投资人被骗了。其实这也谈不上，
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如果你那时在我的处境，在投资人的处境，以及我身边的好多人，几乎没有人不

看好这个项目！（想想软银和鼎晖在公开场合力推的公司，能差吗？）

2008年中的时候，我们还曾经作为公司代表去跟共合网的三大股东：林东（绿

盛牛肉干创始人，共合网联合董事长）、郭羽（大唐风云游戏创始人，共合网联

合董事长）、周晓（共合网总裁）作了商议两家公司合并的可能。但因为我们对

于价格问题没有谈得来，所以这个合作计划流产了。

这团火烧到 2008年底金融风暴的时候，才清醒过来。有兴趣的朋友去了解一下

共合网的发展史。

300300300300万失败买来的经验

这个过程我总共有了 2年，这两年我学到了很多的东西。我曾经把这个过程总结

的一些经验分享在我的博客上，受到了很大的欢迎，网上转载非常多：

http://bbs.seo265.com/thread-35-1-5.html，因为篇幅较长，我就直接放文章链接了。

我发誓一定要取得巨大的成功

2008年底花完 300万后，我和两位合伙人另接下来了这家公司。我们还在广告

行业，我的两位合伙人能力是非常优秀的。我们一起在 09年上半年从 0做到了

每月的稳定小盈利，那半年应该是我创业以来最难最难的时刻。

但是这时候一件事情的发展，让我进一步受了大的刺激……

这个半年的过程中，我遇到了一个很完美的一个女孩，她是河南洛阳人，在一家

http://bbs.seo265.com/thread-35-1-5.html
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非常好的外企工作，毕业一年。家庭条件也很不错，人品、才华、能力，都很出

众。

她遇到我后，她也很欣赏我一路自己打拼的经历和我的价值观。所以我们也很有

共同语言。一段时间我们的交往都非常愉快。我甚至认为我这辈子都难遇到第二

个跟我这么有共同语言、共同的价值观、这么让我倾心的女孩了。

我憧憬着和她在一起的美好生活……

可惜因为我事业是失败的——一个在社会上混了两年还没什么积累的男人。

她把我的情况跟她的家人交流了一番，她的家人一至认为我不值得她这样，按她

这样的，应该至少找个公务员、收入很高的白领，怎么可以嫁给一个在小公司里，

没有安全感的男人呢？！

终于有一天，她告诉我：我不能跟我在一起了。

这让我非常伤心，让我知道了事业的成功对一个男人多重要，一个期待了很久的

女人说出了这样的话……

后来我知道她嫁给了一个在外企工作据说年薪 10万的人。

我深深地感觉到了自创业以来，最强烈的失败与耻辱……，原来失败对自己的影

响有这么地大！

那时候，我开始发誓要取得巨大的成功，令无数人震惊的成功！这就是我当时对

自己说的话……

我就是这样一个在失败中一被别人瞧不起，就要拼命去努力，然后去证明自己的
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人！早一天成功，就早一天能够证明自己。

自从这件事情后，我几乎彻底地把自己投入了工作……

从网上创业重新开始

而 2009年 5月底的时候，当时公司小有盈利，但是还不是很稳定，但是我们都

认可，我们在广告行业并没有什么人脉，不会有什么太大的发展机会。

为了获得更大的成就，我想把自己的全身心赌进一个新的更加适合我发展的行

业……。

就在这时我又看到了互联网两位大佬的预言：

马云说：五年后，如果一家公司不懂得利用电子商务，他将无商可经；

李彦宏说：五年后中国没有纯粹的互联网公司，因为每家公司都将会利用互联网

来做营销。

我回忆起 2004年的时候，那时就接触到了淘宝。自从那个时候，我开始关注马

云，那时候我眼中的淘宝应该是小孩玩的东西，卖几个产品能赚几个钱？那是我

那时的想法。后来我看到淘宝打败了易趣，成为了中国 C2C 市场的领导者。

让我震惊的是我看到淘宝上的最大网店柠檬绿茶，260人的公司！一个淘宝店竟

然可以创造这么大的奇迹。

那时候我又把我曾经注册的账号拿出来……但是我无从下手。我认为淘宝上的机

会没了——其实现在看来，是我不会做，而不是没有机会。所以我挺后悔的，我

在想如果我是在 2004年的时候就开始淘宝，熬到现在，少说也是皇冠了。
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既然两位大佬预言了五年后的情况！也因为我曾经放弃过网上创业所留有一些遗

憾。我在想，如果两位大佬的预言没错，未来将是一个互联网的行业，如果我现

在不进入，未来还是会进入。如果我现在进入了，那就能在这个高速发展的行业

中赢得一片天地！

所以，互联网，我来了！

被骗 4000400040004000元总结出来的网络经验

我是抱着满腔热血来的。跟当时选择创业时选择摆摊一样，我当时也认为，要了

解互联网创业，就得先从小钱开始赚起，慢慢来了解这个行业。那时候一本《日

赚 500元》为我打开了这个行业的一些启蒙……

但很失望的是……在半年内的网络创业过程中，我竟然被骗了 4000元以上，如

下：

1、28元的挂机项目；

2、2000元亏在时时彩上；

3、98元买过营销软件；

4、2000元买了个淘宝三钻店，后来被 K；

5、其它七七八八还买过一些小项目。

这些在我前面的电子书中有介绍。这里就不详说了。

我刚进入网络创业行业的时候，我也被大量的项目蒙住了眼睛，我也在时时彩项

目和淘宝项目中上过大当。因为我还不了解“网络流量”这个概念。
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后来我从懂懂那里了解到网络流量是非常重要的概念，是网络赚钱的根本。我就

知道了，凡是没有流量的网络项目，都是伪项目。从那以后，关于不涉及流量的

项目，我都不会花精力去研究的。

后来我研究了一段时间“大众流量”为王这样的概念。结果当我做到了 2000IP，

才收入了 13元，我就非常的失望，所以我觉得一般人要稳定获得 1万-2 万的流

量，是几乎不可能的事情，这也仅能让人生存。更别提让人致富了。所以，关于

大众流量的模式，我之后就没有怎么研究过。

正当我苦恼时，我接触到了“定向流量”这个概念。从那之后，我对于网络赚钱

的研究就局限在“定向流量”领域，并且越来越发现了一个全新的、巨大的赚钱

市场。发现这个市场大有可为！并且发现到 SEO 是最好的定向流量方法。

整个从被骗到发现了真正赚钱的秘密，我花了半年的时间，这段的故事，如果你

看过我前面的电子书，那么应该是可以了解得更加的清楚的：

http://bbs.seo265.com/thread-134-1-1.html

两个影响我的网上赚钱案例

前面我讲过，有一方面原因也是其它的赚钱方法我几乎都尝试过，最后发现：没

有一个能够比较有前途的赚钱。我在想网络上一定存在一个方向，他是可以赚到

大钱的，但是这个方向到底怎么寻找呢？

后来我找到这两个经典案例，可以找我的论坛看这两个案例：

http://bbs.seo265.com/thread-3957-1-2.html

也正是这两个案例，使得我下定决心，无论 SEO 多难学，我都要学会 SEO！

http://bbs.seo265.com/thread-134-1-1.html
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SEOSEOSEOSEO技术不一定能赚到钱！

我一开始学习 SEO 技术就是那两个案例，我并不知道 SEO 怎么样应用到我身上

来赚到钱，只是认为，别人可以赚到，我应该不会比别人差。这就是我当时单纯

的想法——因为我始终相信自己不比别人差。

但事实上，当我很快学会 SEO 技术后，我发现，我并不知道干什么？看着别人

做的项目，发现自己并不能做，或是不知道自己做了能不能挣钱。而且我发现，

并不是每个会 SEO 技术的人都能挣钱。

我身边突然多了一群：精通 SEO 技术，但是不赚钱的人！我是个喜欢总结的人，

我在想，我是不是能总结出一套 SEO 赚钱的通用模式呢？以前通常的喜欢总结

的习惯，让我后来把这个当作课题在研究起来。

从研究 SEOSEOSEOSEO技术到研究 SEOSEOSEOSEO赚钱！

我是 10月底就学会了 SEO，后来就一直独立研究 SEO 赚钱的模式。

直到 12月底，我第一次达到了网络赚钱一个月赚到了 8000元！那个时候我很兴

奋！不但是自己赚到了钱，而且那时候我发现并验证成功了一个好的可复制的

SEO 赚钱的模式。

我在 10月份学会 SEO 技术后，11月份我就开始做了一个博客，当时写在了博客

大巴上。记录了我如果实践 SEO 赚钱模式的经历。当时那个博客，很多人关注，

有那些我的朋友中不敢学 SEO 的，有些朋友则是会 SEO，但也不知道如何赚钱

的，都希望看看我是怎么实践的。实战的故事大家都非常喜欢。
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可惜，在 11月底的时候，我的博客竟然被博客大巴给封杀了，理由是不允许网

赚类的博客出现在博客大巴上。我气疯了，当时累计写了 50多篇好文章。

这时候我就自己开了一个论坛继续记录我实践的过程，就是大家现在看到的：

http://bbs.seo265.com/。当我真真正正赚到了钱后，当时一群关注我的人，都希

望把我的经验教给他们。

当时也是因为虚荣心，一方面是希望挣点外快，二方面是希望炫耀一下我发现的

“新大陆”——如何利用 SEO 赚钱？所以我只收了他们 100元，那时是 12月

20日。到了月底，我有了 10多位学员。

前 10多个学员中，就有两三位原本就会 SEO 的……当时我倍感压力。但他们竟

然没人认为我教他们的未被其他人证实过的 SEO 赚钱思路是不好的。一个个实

践去了……这又让我放心了起来，每个人都说我教的东西很值。

从矛盾到瞄准 10000100001000010000个人脉！

因为我自己用这套方法赚到了我网络上的第一桶金，所以我非常想知道我总结的

这套方法是不是这么有可复制性——其实当时是出于虚荣，想到别人因为我总结

的方法而获得成功，这种感觉是非常美妙的。

但是这时同行诋毁我说我用这个来骗钱，我当时怒了。决定做大一点，用规模来

挽回声誉。我刚刚说过，我是一个接受不了被瞧不起的人，一旦遇到这样的情况，

都会让我的行动力和目标感无比的强。

结果我一个月就做到了 170人，两个月就做到了 450人，而且大家的反响都不错。

觉得学到的东西挺值的。那时候同行再不说我是骗人的了。当时很过瘾。

http://bbs.seo265.com/
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但那时候我矛盾了。规模做得比较大了，但是我的方法也因此公开了。要么就停

止，我低下头做自己的项目，要么就迎头赶上，做出更惊人的规模。

当时我给自己算了一笔账，如果我自己做这个项目，估计我一年可以赚到 100

万。如果我做培训，我相信我的能力也能做到 100万。但，同样的 100万，差别

在哪里？前者是纯粹的钱，而后者是我拥有 1万位学员，10000个人脉！所以，

当时我给自己设了一万人的目标——周围人听到都觉得疯了。

但其实一万人，是我对我发现的 SEO 赚钱模式所能满足的市场，以及我的网络

营销能力作了具体的评估才定的目标。

他们虽然觉得我能够发展这么快是有水平的，但他们也觉得 3000人应该是我的

顶峰。3000人在当时来看，也是一个很恐怖的数字了。

认识西祠胡同创始人陈辉民

我和陈总是 2009年的 11月份认识的，陈总比我大 10岁，他给我的感觉，就是

一个“想了解网上如何赚钱的小生意人”，天天跟我们这些年轻人在一起就是为

了学习的，他当时经常参加各种“菜鸟们”参加的站长大会。

所以我们这些年轻人并没有把他当怎么回事。但渐渐地，我一步步觉得陈总这个

人不简单，商业思路非常好。所以我们一个小圈子，每周都会见面聊。当时陈总

就给了我一些很好的帮助。

直到在 4月份的一次聚会上，他才不小心说了一句，他很早就做了互联网。而我

一开始听到这句话，还没有当回事，轻挑地问他：“你做过什么网站”。

他说：“西祠胡同。”
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一开始我们真的没有办法相信！因为这个人已经认识半年了，半年里，我一直认

为他是一个互联网的外行，一个互联网大菜鸟。他怎么会是国内知名网站的创始

人？他可从来没展示过自己在网络上的一些经验啦！

直到在网上搜出了他的曾经的信息的时候——我们才当场对他彻底刮目。

要知道这是在南京，西祠胡同的名气妇孺皆知！西祠胡同可以说影响着南京人的

生活，而眼前这位跟我聊了半年的大哥，竟然是西祠胡同的创始人！

陈总让我钦佩的，一方面是实力，第二方面，是他对实力的内敛。交往半年，他

这样一个大佬，一直在我们面前装小菜，从来不透露自己的实力。

后来陈总才告诉我，在人际交往中，你老是显示自己的实力很强大，怎么能让别

人分享思想和观点呢？原来他是为了向我们这些后辈学习，才故意隐藏自己的实

力。这样的观点让我对陈总又多敬重了三分。

为什么接受陈辉民投资

在不知道陈总是西祠胡同创始人的时候，我觉得这人性格很好，也很大方，我开

始很多事都找他商量。后来我误打误撞做了培训，他也没有怎么看好，只是觉得

好玩。但后来的事让他大跌眼镜……我在 2个月内把人数做到了 450人。当时已

经觉得这很恐怖了，接下来他开始关注我的团队的发展。3月份到了 800人，让

他开始重视起来。

直到我 4月份，我做到了 1600人，而且我提出了靠低价收费建立这样一支大团

队，，另一方面靠产品代理销售来获得更高的利润的长期盈利模式！
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陈总这时候跟我商量投资的事！我思考了 2周左右，然后答应了跟他的合作。其

实当时我是有理由选择不跟他合作的。因为我那时的培训已经开始了高速增长，

口碑也很好。收入非常稳定。看似并不需要一些外援，我也不需要太多的现金来

发展，所以投资也没有实在的作用。而他的加入，必然要分享重要的利益。

但之所以后来我选择接受他的投资，那是出于三个方面的考虑：

1、陈总的商业人脉。陈总已经有了 15年的商业背景，积累了很丰富的人脉。这

对于我们事业的壮大，有很大的帮助；

2、陈总的管理能力。我们的团队越来越大了，我的管理能力有限，需要一个实

力派，帮我梳理团队。管理未来的万人团队，不是一般人能做到的。而陈总是最

佳人选，有实力有威望。

3、陈总的品牌效应。因为陈总是西祠胡同的创始人，他的名气，相当于我们团

队的品牌背书。想想一个互联网界的风云人物，重出江湖做的项目，当然具备一

定的号召力。

所以，在这个情况下，2010年 5月 6日，陈总正式加盟了我们团队。

利为汇公司

我跟陈总合作成立的一家公司叫做“南京利为汇信息技术有限公司”。

“利为”，取自于道德经的最后一句：“天之道，利而不害；圣人之道，为而不争！”

也是我们希望能够做到的利为汇的价值观。

“汇”，是汇集的意思。我们团队是一群人汇集在做一件事情！汇正好也对应了

我的本名蒋晖的“晖”和陈辉民的“辉”。
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我们对利为汇公司的发展拟订了非常完善的商业模式和发展规划。

商业模式：通过培训积累起一支训练有素的万人网络销售团队；而借助于这个团

队的销售能力，我们去代理无数款热卖商品。通过销售这些商品，学员赚大头，

产品供应商赚小头，我们作为平台赚零头。我们要做一个非常有影响力的网络分

销平台。

我们这个模式，最重要的，还是“人才”的力量，目前我们的平台上，通过我们

培训出来的精英人才非常之多，可谓人才济济。在不远的将来，这个精英团队会

成为互联网行业有着巨大影响力的团队。

为了进一步提升整个团队的实力——因为人才可谓是我们团队的 90%。我们为了

更广阔的发展，需要进一步提升这支队伍的实力。在上个月 7月，我们首先邀请

在我们团队中曾经作出过重要贡献的最优秀的同学们来到南京这座城市。给他们

举办了完全免费的 4天 3夜的实地培训！

这些是我们的照片：
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前排左五就是我

右排左四就是陈总

其余就是我们学员中目前最具执行力、对我们团队贡献最大的成员，他们非常优

秀，想了解他们的故事，请点击：http://bbs.seo265.com/forum-120-1.html

三个影响我最多的偶像

陈安之说“赚到多少钱不会让人真正幸福，而成为什么样的人才会让人真正幸福”

最后，我想通过我的三位偶像来诉说一下我的理想，拥有这些人身上具备的人格

魅力，是我追求的目标：

第一位：

他是一位开国皇帝；

http://bbs.seo265.com/forum-120-1.html
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他文武双全、文韬武略；

他为人很好、心胸宽广；

他建国后不杀功臣；

他虽为开国皇帝，但是很多人都不知道他是开国皇帝；

他对感情非常专一，一生只爱了一人，虽为皇帝，也只娶了 3人；

他为了一个爱人，立誓创大业，终抱得美人归；

他善于整合各种势力，常常不战而屈人之兵。

在他最困难的时候，仍然有很多强将跟随他，最终积下最大的功业

他就是东汉开国皇帝刘秀。

我欣赏他一直以他的才华、能力去凝聚别人，一直保持着自己品德的高尚，并且

做到了很多皇帝都做不到的对自己的严格。如果要成为一位优秀的领导者，我心

中的标准就是刘秀。

第二位：

他是一个小说人物；

历史上也真有其人；

历史上他曾是朝鲜首富；

他追求财富只是为了实现自己的价值；

他成为首富后散尽家财；

他是林尚沃

“财上平如水，人中直似衡”，这是他的座右铭；

做生意不是赚钱，而是赚取人心，这是他的经营理念；

如果要成为一位优秀的商人，我心中的标准就是林尚沃，为赚取人心而奋斗。

第三位：
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他是一个梦想家；

他 19岁给自己订立了以后每 10年的梦想；

他在未来的数十年中一个一个实现了他曾经的梦想；

他帮助无数家互联网企业取得了巨大的成功；

他带领无数家小公司用创意和执行战胜了行业巨头；

他就是世界互联网大帝——孙正义。

他有两点影响了我：

他 19岁订立了自己的梦想。我是 19岁的时候了解的他，我也学他订立自己的梦

想——那时候的梦想是 25岁赚到人生的第一个一百万。今年我就是 25岁（虚）。

另外一点是他认为选择行业是成功的第一要素，所以他花了大量的时间去研究各

种行业，80年代的时候，他认为软件行业是最有前途的行业，90年代的时候他

又发现了互联网行业，并且其后立誓终身将为互联网行业而奋斗。所以，我在毕

业前选择行业的时候，我当时认为传媒行业是个不错的行业——但这个判断后来

我认为是不对的。最终 2009年我找到了最吸引我也是最适合我的——互联网行

业。

后记

这本电子书，写到这会儿，已经 1万多字了。这本电子书，就是我的曾经的故事，

也是我未来的故事的基础。在我的故事中，失败比成功多得多：

学习、人际、爱情、事业。每一段都是由若干个失败+若干个不服输积累起来的。

现在的我，离成功，其实还很远，比如，我到现在还没有找到一位令我觉得心有

灵犀的另一半，我的事业也面临着很大的压力和困难。
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但我相信，我会克服这一切。

证明自己，让世界认识我。

蒋晖 2010-8-31于南京市栖霞区中电颐和家园
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